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En la gestión comercial, los bajos resultados no son el problema, 
sino el síntoma de causas más profundas: un equipo de ventas poco 
eficiente, canales inadecuados, propuestas de valor poco 
diferenciadas o una comunicación que no llega al público correcto.

Este seminario propone un modelo metodológico para identificar 
esas causas y plantear soluciones efectivas y sostenibles. 
Contaremos con la participación de Pedro José de Zavala, autor 
del best seller de negocios ¿Por qué no vendo má$?, quien 
compartirá su experiencia y herramientas para optimizar la gestión 
comercial.
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En este seminario lograremos identificar y corregir los errores 
recurrentes que nos impiden alcanzar los objetivos de ventas, mediante 
un análisis que revelará por qué las estrategias actuales no funcionan y 
cómo podemos optimizarlas.  

Identificar los errores recurrentes que impiden alcanzar los 
objetivos de ventas.

Analizar las razones por las cuales las estrategias comerciales 
actuales no están dando los resultados esperados.

Optimizar los procesos y enfoques de gestión comercial para 
mejorar el desempeño y lograr resultados sostenibles.
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Cuando se entiende con claridad el problema,
gran parte de la solución ya está trazada.



Ejecutivo, consultor y catedrático con más de 20 años de 
experiencia. Actualmente es Gerente General de La Calera, 
empresa líder en la producción y comercialización de 
huevos en el Perú y profesor del Programa de Alta 
Dirección de la Universidad de Piura.

Ha sido CEO de Circus Grey, la principal agencia de 
publicidad del mercado y Managing Director de Havas 
Media. Trabajó durante más de 15 años como Gerente 
Central de Comercialización del Grupo el Comercio, donde 
participó en el lanzamiento de sus activos digitales como 
Aptitus, Neo Auto y productos como Trome y Publimetro.
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