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AGENDA ENASEI 2025

DiA 1: MIERCOLES 17 DE SEPTIEMBRE

2:50 - 3:00 p.m. Bienvenida del Evento

] GL[T- Ml Lectura del entorno y del mercado: jqué estd cambiando?

Antes de hablar de innovacidn o nuevas herramientas, es clave entender el terreno sobre el
que operamos. Este bloque ofrecerd una mirada directa a los factores externos que estén
redefiniendo el negocio inmobiliario: el escenario politico y econémico que marcara las
decisiones de inversion en el 2026, y el comportamiento del comprador.

3:00-3:30 p.m. Tendencias electorales rumbo al 2026
Alfredo Torres / Presidente ejecutivo, Ipsos Peri ()

3:30-4:00 p.m. Marketing de viviendas
Cristina Quifiones / CEQ, Consumer Truth ()

4:00 - 4:30 p.m. Coffee break (30”)

:{GL[T-A  Innovar para ganar: tecnologia que transforma resultados

Lainnovacion no ocurre sola. Requiere decisiones, estructuras que la permitan y un foco claro
en resultados. Este bloque mostrara como las empresas del sector pueden activar el cambio
desde dentro, creando condiciones para que nuevas ideas se conviertan en mejoras
concretas. Desde marcos estratégicos hasta soluciones tecnoldgicas, también se presentaran
casos que ya estan transformando procesos relevantes del ecosistema inmobiliario.

4:30-5:15 p.m. Innovacion: Inventar el futuro
Alejandro Ruelas-Gossi, PhD / Clinical Professor, Universidad de Navarra (s)

5:15-6:00 p.m. Panel:
Proptech en Accion: Innovadores que Transforman el Sector Inmobiliario

- Alfredo Paino Scarpati / Notario, Notaria Paino )
- Matias Calmet Arana-Cisneros / Cofounder & CEO, Bildin ()
- Fabrizio Canoci / Director general, Darma ()

Moderador:
Rodolfo Bragagnini / Gerente comercial, Padova ()

6:00-10:00p.m. |  Cierre del dia / Céctel de apertura




AGENDA ENASEI 2025

DiA 2: : JUEVES 18 DE SEPTIEMBRE

8:50-9:00 a.m. Bienvenida del Evento

Bloque 3 El nuevo cliente y la ciudad posible

Conocer mejor al nuevo comprador, ajustar el producto a sus verdaderas necesidades y
planificar la ciudad con vision de futuro son condiciones fundamentales para crecer. Este
bloque ofrece una lectura sobre como esta cambiando la demanda, qué productos estan
conectando con ella en América Latina y como se estan transformando las propuestas
arquitectonicas para responder a estos cambios. Todo ello en un contexto desafiante, donde
el desarrollo urbano muchas veces avanza sin una planificacion clara.

9:00 - 9:40 a.m. Cliente Z: la nueva era del mercado inmobiliario
Ignacio Torres / CEO, 4S Real Estate {(#)

9:40-10:25a.m. = Panel:
Disefio y producto de valor: arquitectura inmobiliaria latinoamericana

- Maria José Martinez Gertner / Socia, Mobil Arquitectos
- Jorge Duarte Torre / CEO, Arkham Projects (=)
- Ignacio Mallol / CEO, Design Principal & Partner, Mallol Arquitectos ¢

Moderador:
Christian Reusche / Arquitecto principal, Reusche Reyna Atelier ()

10:225-11:05a.m.2  Planificar para crecer: condiciones para un desarrollo urbano viable
Manuel de Rivero / Arquitecto urbanista, 51-1 arquitectos ()

11:05 - 11:35 a.m. Coffee break (30”)

11:35-12:05 a.m. Breakout Room 1

Sala Paralela 1 Sala Paralela 2

El Plan Nacional de Vivienda: Claves para conectar con el comprador

lo que espera el sector Daniela Nicholson / Fundadora, Directora

José Salardi / Ex Ministro de Economia Creativa & Estratega, Sed: Estudio €}
y Finanzas ()

Bloque 4 Megaproyectos que transforman la ciudad

Grandes obras como el Metro de Lima, el periférico vial y la nueva Carretera Central no solo
transforman la movilidad: estan redibujando el valor del suelo, activando nuevos focos de
desarrollo y generando oportunidades concretas para el sector inmobiliario. Este panel
reunird a actores clave para entender qué estd pasando con estos megaproyectos viales y
como anticipar suimpacto en la ciudad y el mercado.




12:10-1:00 p.m. Panel:

Proyectos viales que estan transformando la ciudad y sus oportunidades

- Ignacio Marin / Director de la Direccion de Gestion de Proyectos, PVN MTC ()

- Luis Gonzales / Director de Proyectos Viales, Proinversién ()

- Gabriela Lara Ruiz / Directora General de la Direccién de Programas y Proyectos, MTC
(lineas de metros, anillo vial periférico, inversion ferroviaria ()

- David Herndndez / Ex Presidente Ejecutivo, ATU ()

Moderador: Jose Espantoso / Presidente del Directorio, CODIP ()

1:05- 1:35 p.m. Breakout Room 2

Sala Paralela 1 Sala Paralela 2

Panel: Tecnologia que potencia la Metodologias agiles: cémo
gestion inmobiliaria aplicarlas en inmobiliarias

- César Madrid / CEO, Madrid Raul Uribe / Senior Partner, UMAAN ()
Inmobiliaria ()

- Jorge Fernandez / Soho ()

- Daniel Miranda Casanova /
Subgerente de Innovacién y Tecnologfa,
Besco ()

Moderador:
Alejandro Fernandez / Gerente de Data
Analyticsy BI, CODIP ()

1:35-2:50 p.m. Lunch (85”)

Bloque 5 Disefiar lo que se vende: IA para alinear producto y demanda

Disefiar sin datos ya no es opcion. Esta ponencia mostrara coémo el uso de inteligencia
artificial y analisis avanzado de informacion permite anticipar mejor la demanda, identificar
atributos clave del producto y tomar decisiones mas precisas desde el inicio del proyecto.
Una mirada practica a como la tecnologia puede reducir el margen de error y aumentar las
probabilidades de éxito comercial.

3:00 - 3:50 p.m. Transformacion del sector inmobiliario
Jorge Valero Elias / Director de Aplicacionesy Datos, AEDAS Homes &

3:50 - 4:25 p.m. Breakout Room 3

Sala Paralela 1 Sala Paralela 2

Workshop: Agentes IA: De la Panel: Retos del negocio inmobiliario
teoria a la practica en el uso de la en provincias Los desafios concretos
Inteligencia Artificial Generativa del negocio de lotes fuera de Lima.

- David Carbajal / Los Portales ()

- Renato Riva / Gerente General, Galilea ()
- Efrain Polar / Gerente General, Clasem ()
Moderador: Marco delRio ()

Jorge Valero Elias / Director de
Aplicacionesy Datos, AEDAS Homes &




4:25 - 4:55 p.m. Coffee break (30”)

:{GE{TNCI  Productividad en obra, resultados en venta

En un contexto donde cada decision cuenta, este bloque pone la lupa sobre dos factores
criticos: como ejecutar mejor y cémo mantener el enfoque comercial incluso en escenarios
complejos. Se presentaran soluciones tecnoldgicas que ya estan elevando la productividad
en obra —desde drones hasta prefabricados— y una ponencia de cierre centrada en como
entrenar la mentalidad para liderar con claridad, vender con conviccion y sostener el
crecimiento en tiempos dificiles.

4:55-540p.m. ® Construccion 4.0: tecnologia que eleva la productividad
Pablo Orihuela / Gerente General, MOTIVAS.A. ()

Panel:

- César Guzméan Marquina / CEOQ, Constructora PDK (D
- Omar Alfaro / Gerente de Proyectos, COSAPI - Gestion ()
- Rodrigo Huari / Gerente de Operaciones, Besco ()

5:40-6:30 p.m. Mentalidad imparable: liderar, vender, crecer
Orlando Montiel / Coach financiero, empresario y referente bienes raices,
The Montiel Organization @

Cierre Evento

*Programa sujeto a cambios

E NAS E I Informes: msantos@codip.pe
Contacto: 960 938 944



