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Retail Custom Solutions

Thinking Out Of The Box

unto de venta e inventarios

POS.NET - RMS.NET

Seguimiento de ventas v
Control de inventarios v

Gestion de promociones programadas, combos y kits v
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MODULO CRM

Segmentaciony analisis de clientes.
Administracion del historial de
compras de los clientes.

Gestion de base de datos de clientes.
Envio de campanas segmentadas.
Andlisis RFM.

Conexién automatica con plataformas
de envio de campanas.

Andlisis de efectividad de campanas.
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Calzadea Accesorios Tienda de

Repa Conveniencia Hogar

Multiples usuarios v

Seguridad basada en perfiles v

Historial de compras de los clientes v
Gestién de clientes centralizado v
Multiples formas de pago v

Gestién de compras v

Etiquetas de productos personalizadas v
Control de cuadres de caja v

l‘\‘\lntegraaon con ERP’s, paquetes contables y logisticos v

Datos de clientes desde Reniecy Sunat v

MODULO ALERTAS

Quiebre de stock.

Exceso de notas de crédito.
Exceso de transacciones anuladas.
Exceso de salida de dinero de caja.
Descuadre de caja.

Exceso de descuentos.

Aperturay cierre fuera de horario
de tienda.
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Belleza Tecnologia Joyeria Lenceria Licarerias

Y mas.



POS Mobile

Control de ventas y administracién de MOblle Apps
pedidos. Seguimiento de ventas y metas de la
Visualizacion de catalogo de productos. empresa (por empleado, tiendas y mas).
Ventas desde cualquier lugar (Ferias, Identificacion de la tasa de conversion
showrooms, rompecolas, etc). de ventas, ticket promedio, UTP y més.

Toma de inventarios, recepcion de
mercaderia total, parcial, por

ECOmmerce transferencia, etc.

Ventas por tienda virtual
personalizada.
Actualizacion de inventarios en linea. Loya lty
Reserva de pedidos web y
fFacturaciéon y/o devolucién en
cualquier tienda Fisica.

Bonificacion a clientes a través de
acumulacion de puntos.

Conocimiento del comportamiento de
compra de los clientes.

Creacion y configuracion de campanas
para aumentar la frecuencia de compra

Warehouse de I

Control de stock por ubicacion

en almacén.

Reposicion automatica de mercaderia.
Atencion de pedidos y devoluciones.
Férmulas para minimos y maximos.
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BOLIVIA

Soporte Actualizaciones Capacitacionesy Precios transparentes
constante anuales asesoramiento sin costos ocultos



MAS DE 10,000 PUNTOS DE VENTA
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COME AS YOU ARE™

@ CARATI

“Nuestro objetivo es entregar herramientas que ayuden a ordenar, sincronizar y controlar las
operaciones en tiendas y oficinas, conocer las preferencias de los clientes y tomar decisiones
comerciales mds acertadas para generar mayores ventas.”

Ivdn Ferndndez - Gerente General, Retail Custom Solutions

CONTACTENOS

X% info@retailcs.com O (511) 4601471

4 Calle Parque Francisco Grafia 350, (511) 461 4937
Magdalena del Mar (511) 460 2929
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